
Intern sælger ventilation

Vil du bruge din ventilationserfaring til at udvikle dig selv og Unilite? 
Vi har brug for dig, der har en god erfaring med ventilationsløsninger og nu har lyst til at hjælpe
vores kunder med tilbud, rådgivning og dimensionering af ventilationsløsninger til såvel
boligsegmentet som til større industrianlæg. Vi er åbne for din baggrund, så læs videre uanset, om
du har arbejdet i en salgsafdeling tidligere, eller har din erfaring fra det projekterende eller
udførende led. 
Unilite, der er markedets førende danske leverandører af ovenlys, brandventilation og
indeklimaløsninger, har indgået et tæt strategisk partnerskab med den anerkendte producent
SALDA. Vores sortiment spænder bredt og omfatter alt fra bolig- og lejligheds-ventilation til store og
avancerede anlæg med kapacitet til at flytte op til 100.000 m³ luft i timen 
Stillingen er nyoprettet og er et udtryk for, at vi har succes med vores ventilationsløsninger. Du
indgår i et stærkt team af rådgivere, projektledere, teknikere og specialister indenfor ventilation,
brandventilation og ovenlys. Vi arbejder ud fra tesen om, at ”Hvis det er vigtigt for kunden, er det
vigtigt for os”. Vi lægger vægt på ærlighed, passion og god service og arbejder efter mottoet ”Vi gør
det ordentligt. Ellers gør vi det ikke.” 
Med udgangspunkt fra kontoret i Unilite vil opgaverne være:

Gennemgang af forespørgsler og udbudsmateriale på ventilation og køl.●

Proaktiv afklaring af kundens behov, specifikationer og krav samt præsentation af

værdiskabende, løsningsorienterede muligheder i tilbudsfasen.

●

Sparring og support til vores eksterne sælgere.●

Salg af reservedele og tilbehør.●

Dimensionering af ventilation og køl. Vi har et godt dimensionerings-program. ●

Indhente priser fra leverandører.●

Kalkulation og tilbudsgivning.●

Opfølgning på tilbud og kundekontakt i øvrigt. ●

Deltage i øvrige salgsaktiviteter. ●

DIN BAGGRUND
Du er måske uddannet ventilationstekniker, elektriker, VVS montør og har en salgsmæssig
baggrund indenfor ventilation, styring, el etc. Du har erfaring fra enten en udførende rolle, hvor du
har fået et godt kendskab til området, eller fra en lignende stilling som intern sælger eller beregner.
Vigtigst er at du nu har lyst til at bruge din faglighed i en rolle i en salgsafdeling. Har du kendskab til
DS428 vil det være en yderligere fordel.  
Som person er du kunde- og løsningsorienteret og forstår, at god service og hurtig og præcis
tilbudsgivning er vejen til succes. Du forstår kombinationen af samarbejde og det at arbejde
selvstændigt og være initiativrig. Du behersker dansk mundtligt og skriftligt og kan kommunikere på
godt engelsk, da vi har en del udenlandske leverandører. 
Unilite arbejder meget med digitalisering, og vi regner med, at dit IT kendskab er på et godt niveau.
Humor og en uformel omgangstone passer dig, og du bidrager også gerne selv til et godt
sammenhold ved at tilbyde din hjælp til kollegaer.  
VI TILBYDER:
Vi tilbyder dig et selvstændigt og udfordrende job i en virksomhed, som er inde i en spændende
udvikling, hvor tingene går stærkt. Organisationen er flad, hvilket giver dig stor mulighed for at få
indflydelse på egne ansvarsområder og udvikle dig selv og dine arbejdsopgaver. Unilite A/S er en
attraktiv og rummelig arbejdsplads med et højt ambitionsniveau og fagligt kompetente kollegaer. 
Vi arbejder i en projektorienteret organisation, hvor vi hjælper hinanden på tværs af organisationen,
og vi har en uformel omgangstone med godt humør og højt til loftet. Lønnen er konkurrencedygtig,
og vi har en god pensionsordning, fritvalgskonto og frokostordning. 
Ansøgninger behandles løbende og ansøgninger modtages kun via link i denne annonce. Der er
ingen ansøgningsfrist, da vi ansætter, når vi har den rette. Alle spørgsmål vedr. stilingen sker til
Flemming Lund på tlf. eller mail, idet Lund HR håndterer hele rekrutteringsprocessen.
LIDT OM UNILITE
Unilite er meget mere end en leverandør, vi er en sparringspartner for professionelle i byggeriet. Vi
arbejder med løsninger, der gør en forskel: ovenlysvinduer, ABV-systemer, brandautomatik og
ventilation, alt sammen med fokus på kvalitet, sikkerhed og funktionalitet. Vores produkter er med
til at skabe bygninger, der er lyse, sikre og komfortable.
Vi har rødder i solid håndværkstradition, men vi tænker moderne og fremadrettet. Hos os møder du
en kultur, hvor faglig stolthed går hånd i hånd med nysgerrighed og lysten til at finde de bedste
løsninger. Vi tror på, at fremtidens byggeri skal være smartere og mere ansvarligt og vi bidrager
med viden, teknologi og engagement.
Samtidig er vi kendt for vores personlige service og tætte relationer. Vi er med hele vejen, fra
rådgivning og projektering til levering og opfølgning. Unilite er stedet, hvor kvalitet, ansvar og
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udvikling mødes, og hvor vi hver dag, sammen med vores kunder, arbejder for at gøre byggeriet
mere sikkert, mere effektivt og mere menneskeligt. Vi er 85 dygtige kollegaer og producerer på
egen fabrik ved Hobro.
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