Salgsingeniar - ventiler til energibranchen

Hos Fagerberg leverer vi driftsoptimerende Igsninger indenfor ventiler, instrumenter og

analyseudstyr til procesanlaeg og forsyning. Vi betiener OEM kunder og end-users
indenfor en reekke brancher som fjernvarme, energi, fadevarer, farma, vand &

spildevand, olie & gas, marine og Power2x.

Vi har nu brug for dig, der har lyst til at bruge din tekniske indsigt til at fa endnu flere af

vores ventillgsninger ind i spsendende projekter hos vores kunder i Jylland.

I mere end 50 ar har Fagerberg arbejdet malrettet pa at levere innovative og baeredygtige
Igsninger, som optimerer vores kunders drift. Lasningerne udtaenkes bl.a. af vores
salgsingenigrer, som lige nu star og mangler en kollega, der kan tage hand om vores
kunder i Jylland.

Som salgsingenigr hos Fagerberg vil du — i taet samarbejde med dine kompetente
kollegaer fra teknik- og salgsafdelingen — vaere ansvarlig for at videreudvikle og
effektivisere salget af vores kvalitetsprodukter, primaert inden for ventiler til
energisektoren, samt dimensionere og beregne lgsninger til vores kunder. Du vil fa en
spaendende hverdag praeget af alsidighed og udfordrende arbejdsopgaver, som bl.a.
bestar af:

+Videreudvikling af salget og salgsstrategien for dit ansvarsomrade — herunder fokus pa
afdaekning og udvikling af nye kunder

*Bearbejdning af leads fra alle platforme; digitale, nyhedsbreve, tilbud, messer,
kundearrangementer og lignende, samt opfaigning i CRM

*Planleegning af relevante kundebesgg, med sigte pa en portefglje med omkring 50-70
kunder. Bade eksisterende, men ogsa nye kunder indgar i denne portefalje.
*Deltagelse og planleegning af diverse markedsferingsindsatser, bl.a. kundeture,
udstillinger, seminarer, case stories og nyhedsbreve

Faglige kompetencer

*Din uddannelsesmaessige baggrund er ikke afgarende, men vi laegger veegt pa god
teknisk indsigt og forstaelse.

*Du har erfaring med teknisk produktsalg, f.eks. som karende szelger eller som intern
teknisk seelger med et anske om at komme endnu teettere pa kunderne.

*Du er steerk i kommunikationen hos kunderne og forstar at radgive pa et kompetent og
serigst niveau.

*Du har kendskab til salgsprocessens forskellige faser og moderne salgsveerktgijer, f.eks.
CRM og virtuelle mgder.

*Du er motiveret for at lzere og lzere fra dig og evner at arbejde selvsteendigt og
struktureret.

*Du er flydende i dansk og engelsk mundtligt.

Personlige kompetencer

Vi laegger veegt pa, at du:

*Er en omgaengelig, relations skabende og samarbejdsorienteret person.

*Er lyttende og Igsningsorienteret.

*Har et godt drive og forstar at se og gribe muligheder

*Bidrager aktivt til den kollegiale og fagligt staerke kultur i Fagerberg.

*Er nysgerrig og leerevillig, og saetter en eere i at holde din viden opdateret.

*Arbejder struktureret og forstar at arbejde teet sammen med dine kollegaer.

Deler viden og erfaringer, sa vi sammen kan blive endnu bedre.

*Planlaegger egen hverdag og falger op pa aftaler, tilbud og leads.

Arbejdssted

Nar du ikke er ude og besage kunder, har du din base pa dit hjemmekontor i Jylland.
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Omrade / Area:

Jylland

Kontaktperson / Contactperson:
Flemming Lund

Virksomhed / Company:
Fagerberg A/S

Arbejdssted / Workplace:
Fagerberg Jylland med
udgangspunkt fra hjemmekontor

Stillingen er / the position is :
Besat / filled


https://lundhr.emply.com/api-v2/shared-files/3fb132ae-267b-402d-925a-a83afd214a8f/shared-access-keys/9rsnpk1wdz1q4agagqf2w0qsubrpro3hrg6u3zoioz10v2f0u3a6hm010oydf1k7
https://lundhr.emply.com/api-v2/shared-files/3fb132ae-267b-402d-925a-a83afd214a8f/shared-access-keys/9rsnpk1wdz1q4agagqf2w0qsubrpro3hrg6u3zoioz10v2f0u3a6hm010oydf1k7

Hovedkontoret ligger i Brandby, og vi magdes jeevnligt i teamet. Der ma ogsa forventes lidt
rejseaktivitet i Europa og Danmark i forbindelse med produkttreening, leverandgrbesgag,
kundearrangementer, messer, etc.

Vi tilbyder

En alsidig hverdag, hvor to dage aldrig er ens. Vores produkter og lgsninger er
hgjkvalitetsprodukter, sa bade du og vi kan veaere stolte af det, vi seelger. Du far store
frihedsgrader til at planlsegge egen hverdag. Lenpakken er konkurrencedygtig og
indeholder fast lgn, pensionsordning, bonus, firmabil pa hvide plader og IT udstyr og
mgbler til hjemmekontor.

Ansggninger behandles lgbende og ansggninger modtages kun via link i denne annonce.
Der er ingen ansggningsfrist, da vi ansaetter, nar vi har den rette. Alle spgrgsmal vedr.
stillingen sker til Flemming Lund pa tif. eller mail, idet Lund HR handterer hele
rekrutteringsprocessen.

Om Fagerberg

Fagerberg er en teknisk handelsvirksomhed beliggende i Brandby. Totalt set er vi ca. 50
medarbejdere, hvoraf de 30 sidder i Brandby, og resten er fordelt rundt om i landet. Vi
har afdelinger inden for salg, teknik, analyse, service og administration.

Vores kundeportefolje bestar af bAde OEM-kunder og end-users, og findes indenfor en
raekke brancher, bl.a.: Fjernvarme, energi, fedevarer, farma, vand & spildevand, olie &
gas, marine og Power2x. Vi er derudover del af det svenske barsnoterede Indutrade AB
— en solid industrikoncern med over 200 selskaber i mere end 30 lande.

Fagerbergs kultur er preeget af en flad struktur, hvor den enkelte medarbejder opfordres
til at tage del i beslutninger og bidrage med nye idéer. Vi vaerdsaetter den viden, som alle
besidder pa hver deres ansvarsomrade, og vi har forventninger og tiltro til det arbejde,
der bliver udfort.

Samarbejde pa tvaers af virksomheden vaegtes hajt — seerligt grundet breddesalg —
hvorfor vi ogsa sikrer os et optimalt internt kommunikationsflow. Derudover har vi en aktiv
personaleforening, som afholder forskelligartede sports-og kulturarrangementer. |
firmaregi afholder vi desuden forskellige arlige arrangementer af bade social og faglig
karakter.
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