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NTEK i Ikast fortseetter vacksten indenfor energioptimering og sterre ventilationsanleeg til specielt  Frist:
fedevareindustrien og medicinalindustrien. Vi har derfor brug for en staerk Salgs- og

Marketingkoordinator, der kan koordinere, drive og videreudvikle processerne i salgsafdelingen. Du

bliver en vigtig sparringpartner til salg og et koordinerende bindeled til vores projektafdeling, der Omrade / Area:
sikrer udferelse af de opgaver, vi far i hus. Region Midtjylland
Vi har brug for dig, der har erfaring med nogle af disse opgaver:

Kontaktperson / Contactperson:

+ Indhente tilbud fra vores faste underentreprengrer, sa vi efterfalgende kan udarbejde tilbud til )
Flemming Lund

kunderne
- Udarbejde udkast til tilbud Virksomhed / Company:
NTEK ApS
- Udarbejde ordrebekreeftelser
« Overdrage ordrer til projektafdelingen, hvor vi ogsé har en koordinator, som du vil fa et teet ﬁfl?stdsAStgd I Workplace:
p
samarbejde med
- Holde styr pa vores kommende CRM system og falge op pa salgspipeline Sti"intg/efr'}le;/ the position is :
esat / fille

« Vedligeholde og videreudvikle tilbudsskabeloner og andre hjaelpeveerkstgijer til salgsarbejdet

- Udarbejde salgspraesentationsmateriale

- Udarbejde indhold til nyhedsbreve

+ Vedligeholde vores website med tekst og billeder (vi har ekstern hjeelp, sa du behgver ikke
veere "web-ekspert"

- Evt lave indhold til sociale medier

« | gvrigt bista og supportere vores salgsafdeling
| videoen kan du hgre hvordan det er at veere ansat hos NTEK

Hvem er du?

Vi regner med, du har erfaring fra en tilsvarende stilling, hvor du sidder med salgsopgaver og
koordinerer processer og opgaver. Det er vigtigt, at du har en god systemforstaelse, sa du forstar
sammenhaengen mellem salg og produktion, forstar de forskellige processer og er i stand til at
skabe overblik, system og struktur. Det vil vaere en fordel, om du har arbejdet med tekniske
produkter / Igsninger tidligere, men ellers har vi en staerk organisation, der kan kleede dig godt pa.
En vis teknisk forstaelse er dog n@dvendig for, at du kan forholde dig til udbud, tilbud og vores
samarbejdspartneres behov.

Du er steerk i sdvel mundtlig som skriftlig kommunikation pa dansk, og vi ser meget gerne, at du
ogsa har et godt niveau pa engelsk, da vi ogsa har kontakter udenfor Danmark. Vi arbejder med at
digitalisere s mange processer og opgaver som muligt, s du ma meget gerne have interesse
indenfor det felt. Du har et godt IT niveau, hvor vi forventer, at du er hjemmevant i Excel og Outlook
og kan se en spaendende opgave i, at vaere med til at implementere et kommende CRM system.
Du trives i en mindre og meget uformel organisation uden bureaukrati, hvor du er med i det meste,
og hvor du har store frihedsgrader til at udfolde dig. Du arbejder struktureret og ved, at hurtig og
preecis respons til kunden er veesentligt for succes.

Medejer Anders Maagaard siger: "Vi vaegter personlighed, gode kommunikationsevner, initiativ,
vilje og evne til at tilegne sig viden hgjere end formelle uddannelser. Vi er et lille ambitigst team,
hvor vi hjeelper hinanden, sparrer med hinanden og spiller hinanden endnu bedre. Humor og
samarbejde er vigtigt i huset”.

VI TILBYDER

En nyoprettet stilling, hvor du far meget stort raderum og indflydelse pa din dagligdag. Vi er en
mindre men meget alsidig organisation, der saetter en aere i at hjeelpe vores kunder med at finde
den optimale Igsning. Vi er derfor afhaengige af hinandens kompetencer og ga-pa-mod og
forventer, du med dit gode humgr og positive tilgang til livet bidrager til at opretholde det gode
arbejdsmiljg, vi har i huset. Du styrer selv din tid og far de rammer, der skal til for, at du kan udfolde
dig. Len og personalegoder aftales individuelt i forhold til din baggrund og inkluderer fast lan,
overskudsdeling, pensionsordning, internet, mobiltlf. og frokostordning.

Ansggninger behandles lgbende og ansagninger modtages kun via link i denne annonce. Der er
ingen ansggningsfrist, da vi anseetter, nar vi har den rette. Alle spgrgsmal vedr. stillingen sker il
Flemming Lund pa tif. eller mail, idet Lund HR handterer hele rekrutteringsprocessen.

Om NTEK

NTEK ApS er en radgivende projektvirksomhed. Vi ser det som vores mission at hjeelpe
industrivirksomheder med dokumenterede, jordneere og kompetente Igsninger inden for udsugning
og ventilation. Derudover er vi specialister inden for energioptimerende projekter. Vi ser vores
kunder som samarbejdspartnere. Og nar vi samler vores kompetencer, kan vi aflevere
energirigtige, dokumenterede og velfungerende Igsninger til hele den danske industri. Vi arbejder
bredt indenfor energioptimering og energiradgivning, hvor vi oftest bliver involveret i ventilation,


https://lundhr.emply.com/api-v2/shared-files/ead766ef-af94-4f7d-8b3e-b606f98c56e4/shared-access-keys/f8nyil9vwt1a1ool3lx6ns8i45ougi4n9cqjmrkuosjak7mjr7sy7rzn05ucxefd
https://lundhr.emply.com/api-v2/shared-files/ead766ef-af94-4f7d-8b3e-b606f98c56e4/shared-access-keys/f8nyil9vwt1a1ool3lx6ns8i45ougi4n9cqjmrkuosjak7mjr7sy7rzn05ucxefd

overskudsvarme, indeklima, returvarme, procesudsugning samt el, styring og automatik i kraevende
produktionsmiljger.

Vores kunder opererer i alle grene af industrien. Ofte omfattes ATEX i fedevare/ levhedsmiddel- og
medicinal industrien. Vores unikke tilgang til Igsninger indeholder kompetencer som omfatter
energiradgivning med forudgaende screeninger. En bred produktionsforstaelse sikrer vores kunder
grundig gennemarbejdede, solide fremtidssikrede Igsninger. NTEK er desuden markedsfarende og
en foretrukken samarbejdspartner indenfor indretning og etablering af udsugnings og
handteringssystemer til bygninger og lokaler med farligt affald.

Se mere om NTEKSs arbejde pa Youtube: https://www.youtube.com/channel/UC-
rTb5SOmyrl7fP5¢c1CHQbQ
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