Salgskonsulent - Sjeelland

STILLINGEN

Med udgangspunkt fra din bopzel pa Sjeelland far du ansvaret for salg og radgivning af
vores omfattende sortiment indenfor belaegning, tagsten, afleb og murvaerk.
Salgsdistriktet er en del af Sjeelland, og du far tilknytning til fabrikkerne i Hedehusene,
Merkav og Holmegaard. Du har fokus pa projektsalg og byggesager, hvor du fra
projekteringsstadiet sikrer, at rddgivere og udferende kunder har praeference for IBF og
vore produkter. Du bes@ger saledes treelaster, byggemarkeder, entreprengrer,
typehusfirmaer, temrerfirmaer og murerfirmaer samt anlaegsgartnere.

Du er budgetansvarlig for eget distrikt og forstar via teet dialog med dine kunder at fa
kendskab til byggeprojekter og komme i spil som leverandgr. Du bakkes op af et steerkt
bagland af savel din interne salgsbackup samt det internt salgsteam. Du indgar i et team
af eksterne konsulenter, som du samarbejder med i dagligdagen, og supporteres i jobbet
af salgschefen for forhandlersalg.

Du planlaegger selv din hverdag og seetter dine ressourcer ind, hvor det giver mest
mening.

Du forstar veerdikaeden i projektsalg fra entreprengr til forhandler og evner at falge
projekterne helt til dgrs. Du skal derfor tage et stort ansvar for din tilbudspipeline, hvor du
sammen med den interne salgsbackup far tilfart nye leads, laver tilbud og felger op pa
projekterne i rette tid ved de rette personer.

DIN BAGGRUND

Du er en erfaren salgskonsulent, der trives med at vaere ude hos kunderne det meste af
tiden. Du evner at Iytte til kunderne og skabe langvarige relationer. Du forstar
betydningen af veerdibaseret salg, hvor du ikke kun szelger produkter, men samlede
Igsninger og services, hvor logistik og hgj kvalitet spiller en vigtig rolle. Du inspirerer dine
kunder og afdaekker behov ved at lytte og give indspil. | teet samspil med dine kollegaer i
intern salg er du i stand til at styre en stor tilbudspipeline, hvor du seetter en aere i at
overholde deadlines og levere kvalitetslasninger. Du er naturligvis i stand til at lsere fra
dig, sa du kleeder vores dygtige forhandlere pa med produkttraening og radgivning.

Din uddannelsesmaessige baggrund er ikke afgarende, men det vil veere en klar fordel,
om du har erfaring med salg i byggebranchen og har en vis byggeteknisk indsigt. Du har
et steerkt salgsgen og evner at afslutte ordren til alle parters tilfredshed.

Du er tillidsveekkende, aerlig og nysgerrig og besidder evnen til at se muligheder fremfor
begraensninger. Du er en vindertype, der motiveres af at opna resultater, og du arbejder
struktureret og evner at holde mange sager i gang uden, at det gar ud over dit gode
humaer og drivkraft. Dit drive og gennemslagskraft ggr, at du ikke venter pa at fa opgaven,
men er ops@gende og selvstarter og evner at lukke ordren. Du handterer IT som et
naturligt arbejdsredskab.

VI TILBYDER

Gode udviklingsmuligheder i en gkonomisk steerk velrenomeret virksomhed. IBF
fortseetter den positive fremgang og er preeget af et hgjt tempo med kort fra tanke til
handling. Rollen er vigtig i forbindelse med den videre succes med projektsalg til
entreprengrer mm via forhandlere.

Du indgar i en stor kompetent salgsorganisation, hvor du far mulighed for at udvikle dig
og have taet sparring savel fagligt som personligt. Du far en konkurrencedygtig fast lgn,
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pensionsordning, firmabil, og PC samt Ipad og tlf.
Vi sikrer dig naturligvis en grundig opleering i IBF’s produkter og lgsninger.

Ansggninger behandles lgbende og ansggninger modtages kun via link i denne annonce.
Der er ingen ansggningsfrist, da vi ansaetter nar vi har den rette.
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