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Er du klar til at bruge din erfaring fra vand, spildevand, forsynings sektoren i en radgivende Frist;

salgsrolle i Jylland?

Sa er denne nyoprettede stilling hos en af Danmarks ferende leveranderer af teknologi til branchen

maske din nye arbejdsplads. De store regnmeengder vi oplever skaber store problemer med Omrade:
oversvgmmelser, s& der er behov for monitorering og regulering af flow og niveau i éer og vandlgb. Jylland

| teet samarbejde med teknik- og salgsafdelingen vil du vaere med til at udvikle og forbedre vores

salg ved at skreeddersy flow- og niveaulgsninger til vores kunder. Kunderne arbejder isser med Kontaktperson:
vandlgb, overlgb, diverse kanaler og kloakker, hvor forskellige hydrauliske forhold kraever flow og  Flemming Lund
niveaumaling, som kan bruges til overlgbsregistering og varsling i forbindelse med bl.a. stormflod

og skybrud. Du vil i teet samarbejde med leverandgr og kunde, finde den optimale Igsning til hver  Virksomhed:

enkelt udfordring, som vores kunder har indenfor hydrauliske opgaver. Fagerberg Danmark med
Dine alsidige arbejdsopgaver vil blandt andet omfatte: udgangspunkt fra hjemmekontor
«+ Videreudvikling af salget og salgsstrategien for dit ansvarsomrade — herunder fokus pa
9 getog salg g P Arbejdssted:
afdeekning og udvikling af nye kunder Fagerberg Danmark med

- Bearbejdning af leads fra alle platforme; telefonisk, nyhedsbreve, tilbud, messer, udgangspunkt fra hjemmekontor

kundearrangementer og lign. samt opfglgning i CRM Stillingen er:

Planlzegning af kundebesag - du besager bl.a. forsyningsselskaber, kommuner og Ledig

.

radgivende ingenigrfirmaer

- Dimensionering og beregning af Iasninger samt udarbejdelse af tilbud og serviceaftaler i teet
samarbejde med specialisterne pa kontoret i Brandby.

- Deltagelse og planlaegning af diverse markedsferingsindsatser, bl.a. kundeture, messer,

seminarer, case stories og nyhedsbreve
Er det dig, vi leder efter?
For at trives og fa succes i denne rolle, vil det vaere en fordel, hvis du:

- Har erfaring med teknisk produktsalg, f.eks. som kgrende saelger eller som intern teknisk
saelger med et gnske om at komme endnu teettere pa kunderne

 Har viden om flow og niveau i forbindelse med vand samt hydrauliske principper

- Har kendskab til salgsprocessens forskellige faser og moderne salgsveerktgjer - herunder
CRM

- Evner at planleegge hverdag og arbejdsopgaver optimalt

+ Kommunikerer ubesveaeret pa dansk og engelsk mundtligt
Du er samtidig en omgaengelig og samarbejdsorienteret person, der kan bidrage til den kollegiale
og fagligt staerke kultur hos Fagerberg. Du skal have lyst til at leere nye ting, besidde evnen til at
opbygge et godt samarbejde med teamet, og vaere motiveret til at arbejde selvstaendigt og
struktureret.
Arbejdssted
Nar du ikke er ude og besgge kunder, har du base pa dit hiemmekontor, men med mulighed for
sparring og mgder med dine gvrige kollegaer i omradet. Du far kunder i hele Jylland, og der vil
veere besag og uddannelsesforlgb hos leverandgrer i udlandet samt pa hovedkontoret i Brandby.
Om Fagerberg
Fagerberg er en teknisk handelsvirksomhed med mere end 50 ars historie. Vores kundeportefalje
bestar af bAde OEM-kunder og end-users, og vi leverer lgsninger inden for ventiler, instrumenter,
analyseudstyr og service til brancher som fijernvarme, energi, fadevarer, farmaceutisk industri,
vandbehandling, olie, gas og marine. Vi har afdelinger inden for salg, teknik, analyse, service og
administration. | vores arbejde vaegter vi kvalitet, kompetencer, kundefokus og baeredygtighed hgijt.
Hos os vil du indga i et team pa omkring 50 personer, heraf 30 i Brandby og resten fordelt rundt om
i landet. Kompetenceudvikling, arbejdsglaede og engagement er fundamentet i vores forretning. Vi
styrker disse veerdier ved aktivt at inddrage medarbejderne gennem kontinuerlig dialog og
feedback, hvilket fremmer personlig vaekst og motivation.
Fagerbergs kultur er preeget af en flad struktur, hvor den enkelte medarbejder opfordres til at tage
del i beslutninger og bidrage med nye idéer. Vi veerdseetter den viden, som alle besidder pa hver
deres ansvarsomrade, og vi har forventninger og tiltro til det arbejde, der bliver udfart.
Samarbejde pa tveers af virksomheden veegtes hgjt — seerligt grundet breddesalg — hvorfor vi ogsa
sikrer os et optimalt internt kommunikations flow. Derudover har vi en aktiv personaleforening, som
afholder forskelligartede sports-og kulturarrangementer. | firmaregi afholder vi desuden forskellige
arlige arrangementer af bade social og faglig karakter.
Vi er derudover del af det svenske bagrsnoterede Indutrade AB — en solid industrikoncern med over
200 selskaber i mere end 30 lande.
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Er du klar til at tage skridtet?

Sa tilbyder vi: En alsidig hverdag, hvor to dage aldrig er ens. Vores produkter og lgsninger er
hgjkvalitetsprodukter, sa bade du og vi kan veere stolte af det, vi saelger. Du far store frihedsgrader
til at planlaegge egen hverdag. Lanpakken er konkurrencedygtig og indeholder fast Ign,
pensionsordning, bonus, firmabil pa hvide plader og IT udstyr og mabler til hjemmekontor.
Ansggninger behandles lgbende og ansagninger modtages kun via link i denne annonce. Der er
ingen ansggningsfrist, da vi ansaetter, nar vi har den rette. Alle spgrgsmal vedr. stillingen sker il
Flemming Lund pa tif. eller mail, idet Lund HR handterer hele rekrutteringsprocessen.
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